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 CONFIDENTIAL 

JOB DESCRIPTION 

--------------------- 

 

VỊ TRÍ: ACCOUNT MANAGER (TOKYO, N1/N2) 

 

Báo cáo cho CEO 

Mức lương: Thương lượng 

 

Website: https://www.ominext.com/ 

 

Mô tả công việc 

 

1. Tìm kiếm khách hàng từ giai đoạn Sale 

 Tham gia các buổi họp khai thác khách hàng mới Tham gia các sự kiện Sale. 

 Follow up các đối tác tiềm năng, tìm kiếm cơ hội dự án. 

 Nắm vấn đề của khách hàng, đánh giá khả năng giải quyết vấn đề đó ở nhiều phương diện 

(công nghệ, nguồn lực, chi phí). Thu thập đầy đủ yêu cầu của khách hàng và các 

stakeholders liên quan. 

 Liên kết chặt chẽ với team offshore để xây dựng đề xuất giải pháp cho khách hàng bao gồm 

cả estimation Trình bày giải pháp, estimation cho khách hàng. 

2. Theo dõi và giám sát dự án 

 Đóng vai trò là người cuối cùng chịu trách nhiệm với sự thành công của dự án Phối hợp với 

team Offshore đảm bảo vận hành dự án trơn tru. 

 Đảm bảo tất cả các dự án được bàn giao đúng thời hạn, đúng và đủ scope và trong giới hạn 

chi phí. Giám sát và theo dõi sát sao tình hình dự án. 

 Quản lý thay đổi, xử lý với những ảnh hưởng đến time, scope và chi phí. Liên lạc, báo cáo, 

bàn bạc với cấp trên về tình hình dự án án. 

 Xây dựng và đảm bảo tốt mối quan hệ với các bên. 

3. Tăng size Business với Khách hàng 

 Phát hiện sớm và giải quyết mâu thuẫn của khách hàng với team Offshore. 

 Chăm sóc, nâng cao mối quan hệ với khách hàng, biến khách hàng thành khách hàng thân 

thiết Phát triển tăng size business với khách hàng. 

 

Yêu cầu công việc 

 

 Tốt nghiệp ĐH trở lên chuyên ngành Kinh tế, CNTT...hoặc các chuyên ngành liên quan. 

http://www.sharecv.vn/
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 Kinh nghiệm ít nhất 5 năm ở vị trí tương đương (AM/Sales/BrSE/BD) về lĩnh vực phần 

mềm, ưu tiên các ứng viên đã có kinh nghiệm sales các dự án Y tế, ưu tiên ứng viên có kinh 

nghiệm làm việc với thị trường Nhật Bản. 

 Có khả năng giao tiếp mạch lạc, kỹ năng giải quyết vấn đề tốt, kỹ năng trình bày thuyết 

phục và tạo ấn tượng tích cực với khách hàng. 

 Tiếng Nhật sử dụng thành thạo, N2 trở lên. 

 Năng động và có khả năng làm việc độc lập. 

 Tôn trọng deadline và quản lý thời gian, kế hoạch tốt. 

 Có ý chí, hoài bão lớn, làm việc được dưới áp lực cao, Multi-task. 

 Năng lực quản lý công việc, làm việc độc lập tốt. 

 Đam mê Sales, năng động, thiện chiến, máu lửa với công việc, định hướng phát triển lâu 

dài. 

 

 Thời gian làm việc: Thứ 2 – Thứ 6 (giờ làm việc linh động, 8h/ngày, nghỉ trưa 1h15p) 

 Địa điểm làm việc: Tokyo, Nhật Bản 

 

Quyền lợi 

 

 Được tham gia các loại bảo hiểm theo quy định của Pháp luật (BHXH, BHYT, BHTN). 

 Được đánh giá năng lực 1 lần/năm. 

 Được hỗ trợ kinh phí học tập và nâng cao trình độ bản thân. 

 Hỗ trợ 100% chi phí đi lại (tối đa 20,000 JPY/tháng). 

 Hỗ trợ nhà ở: 30,000 JPY/tháng. 

 Hỗ trợ xin visa (cho ứng viên ở Việt Nam), đổi visa (cho ứng viên tại Nhật Bản) nếu cần. 

 Tiền thưởng: theo kết quả công việc và tình hình kinh doanh của công ty. 

 Nghỉ các ngày Lễ, Tết theo quy định của Pháp luật. 

 Hưởng các chế độ chăm sóc sức khỏe đặc quyền với chương trình "Bác sĩ gia đình" dành 

riêng cho nhân viên của Ominext. 

 

 

You are a best candidate! 

 

http://www.sharecv.vn/

